Eurotel bedzie
przejmowat telesalony

Wymuszona
przez operatorow
reorganizacja
sieci zaowocuje
przetasowaniami
wiascicielskimi.

Ten rok zapowiada duze zmia-
ny wsrdd wlascicieli salonow
sprzedazy telefonéw komor-
kowych. Najwieksi operatorzy
wymusza restrukturyzacje
sieci. W tym upatruje szansy
notowany na gieldzie Eurotel,
wlasciciel prawie 300 salonow
operatorow sieci T-Mobile
i Play.

— Mozliwe, Zze w tym roku
sfinalizujemy akwizycje w ra-
mach sieci P4 [Play — przyp.
red.]. Myslimy o kilkunastu —
maksymalnie kilkudziesieciu
salonach. W konsekwencji mie-
liby$my 100 salonéw w sieci
tego operatora — méwi Tomasz
Basinski, prezes Eurotela.

Sie¢ Playa jest rozdrobniona.
Operatorzy pilnuja, by jeden
podmiot nie zgromadzil wie-
cej niz jedna trzecia salonow
sprzedazy konkretnej sieci. To
poklosie sytuacji sprzed kilku
lat, gdy Germanos odszed}
z Ery do Playa, co skurczylo
sie¢ Ery o jedna trzecia.

Zbyt ciasno
O planach zmniejszenia sieci
T-Mobile o 200 punktéw juz pi-
sali$my, o prébie poprawienia
efektywnosci salondéw operato-
ra sieci Play na razie bylo cicho.
— P4 réwniez planuje
zmniejszenie liczby salonéw.
Prawdopodobnie reduk-
cje beda réowniez w Plusie.
Spodziewam sie, Ze na koniec
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niz w poprzednim roku, a po trzech kwartatach tak wiasnie byto,
bedziemy mogli wyplaci¢ inwestorom dywidende na poréwnywal-
nym poziomie jak w 2010 r. [1,4 zt na akcje — przyp. red.] — mowi

Tomasz Basinski, prezes Eurotela.

roku na calym rynku bedzie
0 10 proc. punktéw mniej niz
dzisiaj [dziala nieco ponizej 4
tys. punktéw — przyp. red.]. To
konieczno$¢ wymuszona nasy-
ceniem rynku. Poza tym, w nie-
ktérych lokalizacjach punktow
sprzedazy jest rzeczywiscie za
duzo — méwi Tomasz Basinski.

— Oczywiscie bedziemy za-
myka¢ mniej efektywne salony,
ale w ich miejsce otworzymy

[FOT. ARC]

nowe — méwi Marcin Gruszka,
rzecznik operatora sieci Play.

Eurotel w ostatnich dwdch
latach zmniejszyl liczbe salo-
noéw sieci T-Mobile o 15 proc.
— do 200, ale poprawia ich
efektywnosé: zwieksza zy-
ski przy réwnoleglym wzro-
Scie przychoddw.

— Na planach redukciji sieci
sprzedazy w PTC nie musimy
straci¢. Wiele zalezy od tego,

ile naszych salonéw bedzie-
my musieli zamkna¢ — moéwi
Tomasz Basinski.

PTC wyznaczylo nowe kry-
teria dla salonéw sprzedazy.
W pierwszej polowie roku ma
sprawdzi¢, jak je wypelniaja.
Wtedy mozna sie spodziewac
pierwszych decyzji o zamyka-
niu salonéw.

— Chcemy, by u nas znikne-
o mniej salonéw niz w innych
sieciach dilerskich — moéwi
Tomasz Basinski.

Internet pomoze

Eurotel rozwija sklep inter-
netowy (pod marka mobile2.
pl) oraz kanaly telesprzedazy
poprzez spétke MediaSystem,
w ktorej kupit udzialy pod ko-
niec 2011 r.

— Chcemy rozwijaé¢ tele-
sprzedaz, nie tylko w segmen-
cie telekomunikacyjnym, ale
tez ustug finansowych, tury-
stycznych czy ubezpieczen
— méwi Tomasz Basiriski.

A jak prezes Eurotela ocenia
rebranding T-Mobile?

— Prywatnie mam mieszane
uczucia, ale rosnaca sprzedaz
i $Swiadomos¢ marki $wiadcza,
7e cel zostal osiagniety — przy-
znaje Tomasz Basinski.

Podoba mu sie natomiast
obecna odslona kampanii
T-Mobile, ktory chce sie wy-
rézni¢ najtansza oferta smart-
fondéw i laptopow.

— Ten do$¢ bezposredni
przekaz moze latwo trafi¢ do
klienta. Mam nadzieje, Ze on,
tak jak i nowe warunki sprzeda-
zy w T-Mobile, dadza nam za-
robi¢ — méwi prezes Eurotela.
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